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Presentación

La actualidad de la materia que se presenta en esta guía de trabajo

académico, es el resultado del esfuerzo, desarrollado por los profesores

que integran la planta académica de nuestra institución y que

imparten esta asignatura.

Vivimos en un mundo en el que ahora casi todo es posible, donde

la excelencia puede alcanzarse. Pero para que los alumnos se beneficien

de esta nueva era, se requiere de un modelo educativo que favorezca

un ambiente en el cual el estudiante aprenda a aprender y, a través

de este proceso de formación, sea más reflexivo, investigador, independiente;

es decir, constructor de su propio conocimiento que lo

habilitará como un profesional de alto nivel. Los motivos que han dado

lugar al desarrollo de la presente guía de trabajo académico de estrategias

de aprendizaje y la validez de sus conocimientos, responden a

este nuevo modelo educativo basado en competencias y centrado en el

aprendizaje.

La guía de trabajo académico, además de incorporar los conocimientos

más actualizados de la práctica empresarial, persigue lograr

los siguientes objetivos:

· Facilitar el proceso de enseñanza-aprendizaje.

· Favorecer el desarrollo psicológico del alumno, particularmente

en el plano intelectual y en su intersección con los

aprendizajes escolares.

· El planteamiento del programa analítico, está orientado a

que los alumnos aprendan a aprender sobre contenidos significativos.

· Reconoce la existencia de diversos tipos y modalidades de

aprendizaje escolar, dando una atención más integrada a los

componentes intelectuales, afectivos y sociales.

· Propone alternativas novedosas para la selección, organización

y distribución del conocimiento escolar, asociadas al

diseño y promoción de estrategias de aprendizaje.
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· Replantea el papel del docente, no solo en sus funciones de

trasmisor del conocimiento, guía o facilitador del aprendizaje,

sino más bien como mediador del mismo, resaltando

el papel de la ayuda pedagógica que presta reguladamente

al alumno.

De esta manera, en la formación de los estudiantes, como futuros

profesionistas del área de las ciencias económico-administrativa, la guía

de trabajo académico responde a una serie de estrategias de aprendizaje,

flexible y adaptable a las diferencias de los alumnos y del contexto

de la clase, de tal forma que en la interacción del maestro–alumno se

manifieste la reflexión recíproca.

El objetivo final, es el de ofrecer una educación de calidad, garante

de la formación de los recursos humanos que demanda nuestra entidad

y nuestro país.

C.P. RAÚL A. CHÁVEZ ESPINOZA

Director de la Facultad de Contaduría y Administración.
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Propósito: Situar el derecho mercantil en el campo del derecho, comprender

la importancia de la actividad comercial en la vida de la

sociedad, del quehacer del comerciante y el acto de comercio.

Estrategia didáctica: Expositivo.

¿Qué entiende por derecho? ¿Cuál es la utilidad del derecho

Mercantil? ¿Qué sería de una sociedad sin comercio? ¿Cuál es su

concepto de globalización?

Apoyos visuales, pizarrón, acetatos, rotafolio, código civil y

código de comercio.

La exposición se apoya en un organizador previo que se anexa:

1. Ubicación del derecho mercantil

a) Importancia del derecho en las relaciones humanas

b) Significación de la palabra derecho

c) Clasificación del derecho: público, privado y social

2. Fuentes del derecho

a) Formales: legislación, costumbre, jurisprudencia,

b) Reales: factores y elementos que determinan el contenido

de la norma según la realidad de la sociedad de que se

trata

c) Históricas

3. Supletoriedad del derecho civil en el campo mercantil

4. El acto de comercio

a) Concepto,

Ficha 1

El derecho mercantil y

su ámbito de aplicación

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas
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b) Enumeración según el artículo 75 del Código de Comercio

c) Clasificación

d) El comerciante como sujeto del derecho mercantil

e) Personas: físicas y morales. Atributos

5. Concepto del comerciante y obligaciones

Recuperar el propósito que se planteó al principio y hacer

análisis y comentar si se logró totalmente o no. Señalar las dificultades

encontradas en las actividades. Las respuestas a las preguntas

generadoras se solicitarán nuevamente, pero ahora por escrito y se

agregarán a la carpeta de desempeño.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, páginas 39 a la 60.

CLEMENTE SOTO ALVAREZ, Introducción al Estudio del Derecho y Nociones de

Derecho Civil, Curso Básico, páginas 24, 25, 26, 27, 38, 39, 40, 41, 44,

45, 46, 47, 62, 64, 65.

Código Civil, Artículos del 22 al 25, Código de Comercio, artículos 75, 3 Al

50.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, páginas 3 a la 24.

CLEMENTE SOTO ALVAREZ, Prontuario de Derecho Mercantil, páginas 5 a la

19.

JUAN ANTONIO RANGEL CHARLES Y ROBERTO SANROMÁN ARANDA,Derecho de

los Negocios, páginas 6 a la 14.

CRISTINA MORALES TRUEBA, Derecho Mercantil Mexicano, Normas Básicas y

Generales, vol. 1 páginas 39 a la 48, 51 a la 63, 65 a la 68.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 2

La empresa y los

auxiliares mercantiles

Propósito: Conocer y aplicar todos los elementos de una empresa

para hacerla producir utilidades, conociendo la importancia de cada

uno de ellos y la participación de los auxiliares mercantiles.

Estrategia didáctica: Expositivo y solución de problemas.

¿Qué entiende por empresa? ¿Qué elementos la distinguen?

¿Cuál es su estructura orgánica? ¿Qué papel desempeñan las personas

que ahí trabajan?

Apoyos visuales, pizarrón, acetatos, problemas escritos y preguntas.

a) Concepto de empresa

b) Importancia de sus elementos: incorpóreos y corpóreos

c) Clientela y avío

d) Establecimiento y propiedad comercial

e) Protección legal del nombre comercial, marca, secretos industriales,

diseños y avisos comerciales así como la

propiedad intelectual.

f) Auxiliares del comerciante: dependientes e independientes.

Una vez expuesto el tema, formar equipos libremente para que

éstos investiguen y descubran los elementos de una empresa que se les

dará para analizar. Una vez entregada la tarea plantear problemas para

que se resuelvan entre ellos, por ejemplo: ¿cómo se distinguen las

empresa una de otra? ¿cómo influyen en otras de la misma actividad?,

¿por qué se adquiere un producto con preferencia a otro de la misma

clase o calidad de la empresa de que se trate?. Se recomienda la visita

y plática de un corredor público o agente aduanal y la visita a la SECOM

y SEP para conocer los requisitos de registro de marcas, canciones, etc.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Actividades

auxiliares
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Reflexionar en torno a lo aprendido, elaborando un reporte que

se agregará a su carpeta de desempeño sobre la empresa visitada y

sus elementos.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, Pág. 208 a la 269.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, Pág. 211 a la 213.

CLEMENTE SOTO ALVAREZ,Prontuario de Derecho Mercantil, Pág. 59 a la 61.

Lecturas

Reflexiones en

torno a lo aprendido
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Ficha 3

Generalidades y constitución

de las sociedades mercantiles

Propósito: Lograr que los alumnos conozcan y comprendan cómo

se constituyen las sociedades Mercantiles, los derechos y obligaciones

de los socios y la forma y los requisitos que deben satisfacerse.

Estrategia didáctica: Método expositivo.

¿Qué entiende por una sociedad? ¿Cuándo una sociedad es mercantil?

¿Conoce usted una asociación civil?

Apoyos visuales, pizarrón, acetatos, rotafolio, compendio legal,

monografías, bibliografías.

La exposición se hará acompañar de un organizador visual previo que

se anexa.

1. Concepto e importancia de las sociedades mercantiles.

2. Distinción entre una sociedad mercantil, sociedad civil y

asociación civil.

3. Personalidad jurídica de las sociedades mercantiles y sus

consecuencias legales.

4. Atributos de la persona moral.

5. Enumeración legal de las sociedades mercantiles.

6. Sociedades irregulares, ilícitas, características y consecuencias

jurídicas.

7. Administración y representación legal de la sociedad.

8. Estado de socio.

9. Obligaciones de los socios, aportaciones y formas de aportación

de los socios.

10. Derechos de los socios: de contenido patrimonial y de con

tenido corporativo.

11. Forma y requisitos constitutivos del negocio social.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas
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12. Inscripción de las sociedades, reforma o modificación de

la escritura constitutiva.

13. Autorización administrativa.

A manera de evaluación abierta y participativa, el alumno resolverá

el siguiente problema, señalando los argumentos y fundamentos

que considere para la solución del mismo:

1. La empresa denominada Aguafiel S.A de C.V; obtuvo utilidades

por $8, 000,000.00 (ocho millones de pesos.) en el último

ejercicio.

a) ¿son repartibles todas las utilidades generadas por la sociedad?

b) ¿qué proporción sería para la reserva legal?

c) ¿se podrán reinvertir las utilidades?

d) ¿en qué momento se daría a conocer a los socios las utilidades?

AMADO ATHIE GUTIERREZ,Derecho Mercantil, segunda edición, pág. 443 a

la 610.

ROBERTO L. MANTILLA MOLINA,Derecho Mercantil, pág, 183 a la 194 y de

la 220 a la 240.

JAIME A. ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, pág. de la 80 a la 98.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, segunda edición, pág.

3 a la 35.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 5

Modalidades y disolución de

las sociedades mercantiles

Propósito: Conocer y distinguir las distintas modalidades de las

sociedades mercantiles, su disolución, fusión y transformación, el

alumno identificará plenamente los procesos.

Estrategia didáctica: Taller.

¿Cuál es la utilidad práctica para que una sociedad mercantil adopte

la modalidad de capital variable? ¿Qué son las acciones de tesorería?

¿Cuál es la ley que rige a las microindustriales? ¿Qué significa que

una sociedad se encuentre en estado de disolución? ¿En qué consiste la

fusión y la transformación de las sociedades?

Diario Oficial de la Federación.

1. Generalidades,

2. Sociedades de capital variable, notas esenciales,

3. Sociedades microindustriales, advertencia, objeto, definición,

4. Modificación del contrato social, atributos de la sociedad

microindustrial,

5. Contabilidad,

6. El padrón nacional y la cédula de la microindustria,

7. Disolución de las sociedades mercantiles,

8. Causas de disolución,

9. Efectos de la disolución,

10. Liquidación de las sociedades mercantiles,

11. Los liquidadores y sus atribuciones,

12. Fusión de las sociedades mercantiles,

13. Transformación de las sociedades mercantiles.

Una vez expuesto el tema, formar equipos libremente para que

estos investiguen y descubran los elementos de una empresa que se

les dará para analizar. Una vez entregada la tarea plantear problemas

para que se resuelvan entre ellos, cómo se distinguen las empresa una

de otra, cómo influyen en otras de la misma actividad y el por qué se

adquiere un producto con preferencia a otro de la misma clase o cali-

Exploración de

conocimientos previos

Planificación

Temas

Actividades

auxiliares
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dad de la empresa de que se trate, investigar y formular un proyecto

de microindustria por equipo.

El alumno analizará, con el auxilio del maestro, en el Diario Oficial

de la Federación:

• Un acuerdo de Fusión de sociedades.

• Un acuerdo de Transformación de una sociedad.

1. El alumno elaborará, con apoyo en las disposiciones de la

ley y del Diario Oficial analizado, y localizando en el los requisitos

que debe contener conforme la ley.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, pág. 183 a la 204.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, pág. 113 a la 137.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 6

Las obligaciones mercantiles

Propósito: Conocer y entender las obligaciones mercantiles, las

consecuencias que produce su incumplimiento, conocer que

pueden realizar las partes antes para el caso de incumplimiento y

cuál es el interés aplicable.

Estrategia didáctica: Lluvia de ideas.

¿Qué significa para usted estar obligado? ¿Cómo termina una

obligación? ¿Qué pasa si usted no cumple con una obligación?

• Concepto de obligaciones mercantiles.

• Régimen legal.

• Cumplimiento a las obligaciones.

• Incumplimiento de las obligaciones: mora. La cláusula

penal.

• Interés legal mercantil.

Aquí se recuperará el propósito con preguntas generadoras como

por ejemplo:

¿Qué entiende usted por una obligación mercantil?

¿Cuáles son las consecuencias que produce una obligación mercantil?

¿Qué sucede cuando se incumple una obligación mercantil?

El propósito es que agregue el alumno a la carpeta de desempeño

lo que entiende por cláusula penal, por moral y cuáles son las clases

de interés existentes.

OCTAVIO CALVO M. Y ARTURO PU-ENTE Y F, Derecho Mercantil, segunda

edición, páginas 235 a la 240.

Ley General De Sociedades Mercantiles.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, segunda edición, pág.

251 a la 257.

Codigo de Comercio.

Exploración de

conocimientos previos

Planificación

Temas

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 7

Los contratos mercantiles

Propósito: Conocer lo que es un Contrato y la importancia de

este acto en el ámbito de la vida comercial, distinguiendo sus diferentes

especies.

Estrategia didáctica: Expositivo, lluvia de ideas, debate.

¿Qué entiende por ‘contrato’? ¿Qué diferencia existe entre ‘existencia’

y ‘validez’ de un acto jurídico?; ¿En qué se distingue el ‘dominio’

del ‘uso’ o ‘disfrute’ de un bien? ¿Qué se debe hacer para transmitir

válidamente el dominio y el uso o disfrute de bienes? ¿Cuándo esa

transmisión tiene naturaleza mercantil?

Una vez expuesto el tema y los subtemas, se procederá a explorar

las formas y los efectos de un acuerdo de voluntades discutiendo

con base en la técnica lluvia de ideas, las diferentes potestades del hombre

sobre las cosas y las formas de transmitirlas como efectos de comercio.

a. Concepto de contrato y su diferencia con el convenio

b. Elementos de existencia de los contratos

c. Requisitos de validez de los contratos

d. Contratos traslativos de dominio. La compraventa

e. Contratos traslativos de uso y disfrute. El comodato

f. Contratos aleatorios

Visita a alguna empresa que acostumbren celebrar comodatos

con sus clientes y obtener un formato del contrato que emplean para

ello (V.gr. Coca Cola, Bimbo, etc.) Cada alumno elaborará un contrato

para agregar a su carpeta de desempeño, revisando el profesor otro

tanto del mismo, una vez expuesto el tema, explorar las formas y efectos

de un acuerdo de voluntades discutiendo las diferentes potestades

del hombre sobre las cosas y las formas de transmitirlas como efectos

de comercio. Cada alumno elaborará un contrato para agregar a su

carpeta de desempeño, revisando el profesor otro tanto del mismo.

JAIME ACEVEDO BALCORTA,Derecho Mercantil, págs.; 208 a la 269.

AMADO ATHIE GUTIERREZ,Derecho Mercantil, págs. 232 a 249.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO,Derecho Mercantil, págs. 211 a 213.

Código de Comercio, arts. 77 a 88.

Exploración de

conocimientos previos

Planificación

Temas

Actividades

auxiliares

Lecturas
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Ficha 8

Títulos de crédito

Propósito: Conocer que es un título de crédito y caracterizarlo para

conocer sus efectos y utilidad en el campo del comercio.

Estrategia didáctica: Expositivo, solución de problemas.

¿Qué es un ‘título de crédito’? ¿En qué se distingue un título de

crédito de cualquier otro documento?; ¿Quién puede expedir un título

de crédito? ¿Puede una persona firmar un título de crédito por otra; en

su caso, cuándo? ¿Qué clases de títulos de crédito existen?

Código civil, código de comercio, pizarrón, organizadores visuales y

preguntas.

Una vez expuesto el tema y los subtemas, se procederá a explorar

los efectos de un titulo de crédito ante diversas hipótesis que como

preguntas se plantearán a los estudiantes, a efecto de destacar sus características.

Ejemplificar cada uno de los títulos de crédito, planteando

su problemática y destacando su negociabilidad e importancia en el

ámbito de las transacciones mercantiles.

a. Concepto de título de crédito.

b. Diferencias del título de crédito con otros documentos que

consignan actos jurídicos.

c. Capacidad para suscribir títulos de crédito

d. La representación en la suscripción de títulos de crédito.

e. Clasificación

f. Formas de transmisión de los títulos de crédito.

Investigar los diferentes títulos de crédito que enumera la Ley

de Títulos y Operaciones de Crédito y obtener un ejemplar de cada

uno de ellos. Investigar la existencia de otros títulos de crédito distintos

a los que señala la Ley de Títulos y Operaciones de Crédito. Una

vez expuesto el tema, explorar los efectos de un título de crédito ante

diversas hipótesis que destacan sus características. Ejemplificar cada

una de las clases de títulos de crédito destacando su negociabilidad e

importancia en el ámbito de las transacciones mercantiles.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas

Actividades

auxiliares
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Exponer nuevamente el propósito planteado inicialmente y que

los alumnos definan en qué nivel se logró.

Propiciar entre ellos la reflexión sobre las actividades realizadas,

ponderando las dificultades encontradas e identificar fallas con la intención

de mejorar la estrategia.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Titulos Valores y Operaciones de Crédito, pág. 27

a la 56.

QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil Ignacio, pág. 141 a la 160.

AMADO ATHIE GUTIERREZ, Derecho Mercantil, pág. 83 a la 120.

Ley General de Títulos y Operaciones de Crédito, art. 5 al 75.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 9

Títulos de crédito obligacionales:

la letra de cambio,

el cheque y el pagaré

Propósito: Lograr que los alumnos identifiquen las características

y diferencias de la letra de cambio, el cheque, el pagaré y sus obligaciones.

Estrategia didáctica: Expositivo

¿Qué entienden por letra de cambio, cheque y el pagaré? ¿qué

obligaciones contraen los tenedores de estos documentos? ¿cuáles son

las formas para cobrar una letra de cambio, un cheque y el pagaré?

Apoyos visuales, pizarrón, acetatos, rotafolio, compendio legal,

monografías, bibliografías.

La exposición se hará acompañar de un organizador visual previo

que se anexa.

1. Generalidades y definición de estos títulos de crédito.

2. Elementos personales fundamentales y eventuales de cada

uno de ellos.

3. El pago: su cumplimiento.

4. Características especificas de la letra de cambio.

5. La aceptación, el protesto.

6. Modalidades.

7. Normas comunes y diferencias entre el pagaré y la letra de

cambio.

8. Características especificas del cheque.

9. Plazos de presentación, el protesto.

10. Formas especiales del cheque.

11. Características especificas de la obligación.

12. El acta de emisión.: el representante común de los obligacionistas.

13. Obligaciones de tipo especial.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas
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Retomar el propósito y revisar en qué medida se logró alcanzar. Agregar

a la carpeta de desempeño las diferencias por escrito que tienen

de la sociedad mercantil, la sociedad civil y la asociación civil, así como

sus semejanzas. Nuevamente se plantearán las preguntas generadoras,

solicitando entregar por escrito las respuestas. Serán los mismos alumnos

quienes complementen y corrijan las respuestas mediante un intercambio.

AMADO ATHIE GUTIERREZ, Derecho Mercantil, segunda edición, pág. 83 a

la 201.

JAIME A. ACEVEDO BALCORTA, Títulos Valores y Operaciones de Crédito, pág.

de la 61 a la 132.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, segunda edición, pág.

141 a la 197.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 10

Títulos corporativos y reales

Propósito: Dada la importancia de las sociedades mercantiles en el

proceso y desarrollo económico del país, es necesario conocer los

títulos representativos del capital, tanto desde su contenido como

de su utilidad práctica como instrumentos de cambio o crédito y

también establecer sus diferencias y semejanzas.

Estrategia didáctica: Por medio de exposición general. Investigación

de los alumnos, a fin de recavar copia de los documentos a

investigar o ejemplares de ellos.

¿Qué es un título de crédito? ¿Qué utilidad práctica tiene?

Apoyos visuales, acetatos, rotafolio, bibliografías.

a. Títulos corporativos. Su naturaleza y existencia.

b. Su importancia como parte de las sociedades mercantiles.

c. Contenido de la acción y del certificado provisional.

d. Títulos reales. Su concepto utilidad y contenido

e. Certificado de depósito

f. Bono de prenda y su contenido

g. Inembargabilidad y disposición de los bienes.

Se recomienda en esta etapa, que el estudiante trabaje en clase

con las copias de los documentos, a fin de que localice en forma individual

los elementos principales de ellos y el resultado una vez revisado

se agregue al portafolio.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Temas

Actividades

auxiliares
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AMADO ATHIE GUTIERREZ, Derecho Mercantil, segunda edición, pág. 83 a

la 201.

JAIME A. ACEVEDO BALCORTA, Títulos Valores y Operaciones de Crédito, pág.

de la 61 a la 132.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, segunda edición, pág.

141 a la 197.

Lecturas
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Ficha 11

El sistema financiero mexicano

y la funcion bancaria

Propósito: Conocer algunas operaciones de crédito, su importancia

y su aplicación práctica.

Estrategia didáctica: Expositivo, de casos y exposición de problemas.

¿Qué operaciones se efectúan en un banco? ¿Qué entiende usted por

banca de desarrollo? ¿Qué entiende usted por banca múltiple?

Apoyos visuales, acetatos, rotafolio, bibliografía.

1. El sistema financiero mexicano. Generalidades y autoridades

que participan.

2. La función bancaria:

a. Operaciones bancarias y su clasificación.

b. De las operaciones en particular.

c. Instituciones de crédito, banca múltiple y banca de desarrollo,

sus características y sus funciones.

3. Organizaciones auxiliares de crédito y sus generalidades.

a. Almacenes generales de depósito.

b. Arrendadoras financieras.

c. Empresas de factoraje financiero.

d. Uniones de crédito.

e. Sociedades de ahorro y préstamo.

Retomar el propósito y que agreguen a la carpeta de desempeño

las diferencias y entregar por escrito las preguntas generadoras ya

analizadas.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Títulos Valores y Operaciones de Crédito, pág.

227 a la 239.

QUIEBRA, L. CARLOS DÁVALOS MEJÍA, Títulos y Contratos de Crédito, pág.

745 a 767.

Ley De Títulos y Operaciones de Crédito.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Lecturas
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Ficha 12

Operaciones de crédito bancarias

pasivas: el depósito bancario

Propósito: Conocer las formas principales que existen respecto de

las operaciones pasivas, principalmente del depósito bancario y entender

el mecanismo como se realiza el mencionado en las instituciones

bancarias, las obligaciones de las personas que intervienen

y su finalidad.

Estrategia didáctica: Método de casos y aprendizaje basado en problemas.

¿Cómo definiría el depósito?, ¿Cuándo un depósito es mercantil?,

¿Cómo se llaman las personas que intervienen en un deposito?

Apoyos visuales, acetatos, preguntas y problemas escritos.

Se plantearán casos-problema.

• Concepto y generalidades.

• Clasificación.

• El depósito en cuenta de cheques.

• El depósito en cuenta de ahorros.

• El depósito a plazo fijo.

• Depósito de títulos de crédito.

Aquí se recuperará el propósito con preguntas generadas como por

ejemplo: entiende que es el depósito, que se requiere para que el

depoósito sea mercantil, sabe quienes intervienen en un depósito, conoce

las obligaciones de los mismos, clases de depósitos que existen,

como diferencia las clases de depósitos. Expuesto el tema, formar equipos

libremente para que estos discutan todo lo referente a los depósitos

mercantiles a que se refiere la presente unidad, se les plantearan

problemas para que los discutan y resuelvan por ellos mismos.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas

Reflexiones en

torno a lo aprendido
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El alumno entregará por escrito las siguientes interrogantes:

¿Cómo obtendría usted un depósito en cuenta de cheques? ¿Ante qué

funcionario acudiría para su cobro?

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Derecho Mercantil, pág. 227 a la 239

Actividades

auxiliares

Lecturas
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Ficha 13

Operación de crédito bancarias:

La apertura de crédito y los créditos de

habilitación o avío y refaccionario,

tarjeta de crédito

Propósito: Comprender la importancia de la existencia del contrato

de apertura de crédito para lograr preparar a una empresa, industria

o sociedad a producir o incrementar su producción, así como

el uso de la tarjeta de crédito que ha reemplazado el dinero en efectivo

y el uso de cheques.

Estrategia didáctica: Expositivo y solución de problemas.

LIC. OCTAVIO CALVO M. Y LIC. ARTURO PUENTE Y F., Derecho Mercantil, .

pág. 277 a 282.

QUIEBRA, L. CARLOS DÁVALOS MEJÍA,Títulos y Contratos de Crédito, pág.

745 a 767.

Código de Comercio.

Código Civil.

¿Por qué son las operaciones de crédito consideradas como activas ?

¿Qué distingue a los créditos de habilitación y a los refaccionarios entre

sí ? ¿ Para qué sirve una tarjeta de crédito ?

Pizarrón, organizadores visuales, Ley de Títulos y Operaciones

de Crédito.

1. La apertura de crédito. Definición y generalidades.

2. Elementos personales y formales.

3. Límites y disposición del crédito.

4. Crédito para la producción. Generalidades.

5. Crédito de habilitación o avío. Definición y elementos. Garantías.

6. Crédito refaccionario. Definición y elementos. Garantías.

7. Sistemas de prelación en el pago.

8. Tarjeta de crédito. Elementos personales y relaciones jurídicas

que se dan. Definición.

9. Características y requisitos literales de la tarjeta.

10. Diferencias de la tarjeta y los títulos de crédito.

11. Obligaciones y derechos del banco emisor, del tarjetahabiente

y de los proveedores.

12. Operadoras del sistema de tarjetas de crédito.

13. Tarjetas semejantes: comerciales y de servicios financieros.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Temas
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Reflexionar en torno a lo aprendido para agregar a su carpeta de desempeño

por equipos y por escrito las investigaciones efectuadas.

Investigar en NAFIN cómo se otorgan los créditos de habilitación

o avío y refaccionario, así como en los bancos emisores de tarjetas

de crédito los requisitos de la apertura de crédito, promociones y ventajas

de su uso.

IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, pág. 215 a la 217, 225 a

la 227.

CARLOS FELIPE DÁVALOS MEJÍA, Títulos y Contratos de Crédito: Quiebras,

Tomo II, Derecho Bancario, pág. 769 a la 775, 785 a la 794, 952 a la

965.

Ley de Títulos y Operaciones de Crédito.

Reflexiones en

torno a lo aprendido

Actividades

auxiliares

Lecturas
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Ficha 14

Las operaciones de crédito bancarias activas:

el crédito documentario y el descuento

Propósito: Conocer cuáles operaciones de crédito son las que realizan

los bancos como acreditantes y en lo particular el crédito

documentario y el descuento por ser frecuentes en la práctica bancaria.

Estrategia didáctica: Expositivo, método de casos.

¿Qué entiende por ‘operación de crédito’? ¿Quién es el acreditante

en una operación de esa naturaleza?; ¿Qué es un crédito documentario

y que ventajas representa para el acreditado?; ¿Qué se entiende por

descuento y cuáles son sus ventajas en la práctica del comercio?

Ley de Instituciones de Crédito, Ley de Títulos y Operaciones

de Crédito, organizadores visuales; pizarrón

Una vez expuesto el tema y sus subtemas, que a continuación se

enuncian, se elabora el caso de un comerciante que tiene proveedores

en el extranjero con quienes requiere celebrar operaciones de crédito

que resulten confiables para estos; se forman equipos que con fundamento

en la ley presenten alternativas y de la discusión de estas se

elegirá la operación más conveniente.

a). Concepto de crédito documentario.

b). Especies de créditos documentarios.

c). Concepto de descuento y redescuento.

d). Clases de descuento.

Visita a un banco para solicitar información acerca de la forma

de realizar un descuento de títulos de crédito y elaboración manuscrita

del contrato en que se consigne la operación de crédito que se eligió

celebrar con motivo del caso planteado en clase, documento que se

agregará a la carpeta de desempeño para efectos de evaluación.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Subtemas

Actividades

auxiliares
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IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, pág. 221 a la 223.

Ley de Títulos y Operaciones de Crédito.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Titulos Valores y Operaciones de Credito, pág.

253 a la 269.

AMADO ATHIE GUTIERREZ, Derecho Mercantil, segunda edición, pág. 664 a

la 671.

Lecturas
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Ficha 15

Las operaciones de crédito de doble efecto:

la cuenta corriente y el reporto

Propósito: Conocer en cuáles operaciones de crédito las partes comparecen

como acreditante y acreditado recíprocamente. Revisar las

ventajas de la cuenta corriente en el mundo del comercio y la importancia

del reporto en las transacciones bursátiles.

Estrategia didáctica: Expositivo. Método de aprendizaje por descubrimiento.

¿Qué entiende por ‘cuenta corriente’?; ¿Qué concepto tiene del

mercado de valores?, ¿Para qué será útil el reporto?

Ley de Títulos y Operaciones de Crédito, organizadores visuales,

pizarrón

Una vez expuesto el tema y sus subtemas, que a continuación se

enuncian, se plantean una serie de preguntas en torno al mercado bursátil,

y el reporto, que sean generadoras de discusión acerca de las

bondades de la bolsa de valores y del empleo del reporto como operación

bursátil.

a. Características de una operación de doble efecto.

b. Concepto y utilidad de la cuenta corriente.

c. Concepto de reporto.

d. Forma y ejecución del reporto.

e. Diferencias entre reporto y deporto.

Visita a una casa de bolsa para investigar las operaciones que

esta institución auxiliar realiza con sus clientes y, con base en la información

obtenida elaborar un contrato de reporto para que el alumno

lo agregue a su carpeta de desempeño.

Exploración de

conocimientos previos

Recursos

Planificación

Subtemas

Actividades

auxiliares
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IGNACIO QUEVEDO CORONADO, Derecho Mercantil, pág. 215 a la 223.

Ley de Títulos y Operaciones de Crédito.

JAIME ACEVEDO BALCORTA, Titulos Valores y Operaciones de Credito, pág.

271 a la 278.

AMADO ATHIE GUTIERREZ, Derecho Mercantil, segunda edición, pág. 664 a

la 671.

Lecturas
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